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Upphandling for medicintekniska ingenjorer
13 oktober 2026

Ge medicintekniker och ingenjorer fordjupade kunskaper i offentlig
upphandling med fokus pa praktiskt genomférande av
upphandlingar.

Medicintekniker och medicintekniska ingenjorer

e Introduktion till offentlig upphandling

e Behovsanalys och marknadsanalys

e Kravformulering

e Utvarderingsmodeller och priser

e Anbudsprovning och utvardering i praktiken
e Avtalsvillkor och uppfoljning

Petra Lowry och Heidi Karlander
13 oktober 2026 kl. 9-17
Orebro universitet

5000 kr exkl. moms for medlem i MTF, 6500 kr exkl. moms for 6vriga.
Faktureringsavgift (64kr) tillkommer.

Maria Wirenstedt, huvudansvarig kursradet,
MTF maria.wirenstedt@regionblekinge.se

Anmalan gors i samband med anmalan till Medicinteknikdagarna senast 13 september


mailto:maria.wirenstedt@regionblekinge.se

Mer om kursinnehallet

Introduktion till offentlig upphandling

Syfte och bakgrund

Kort om lagen om offentlig upphandling (LOU)

De grundldggande principerna och vad de betyder i praktiken
Upphandlingsprocessen

Sekretess

Dokumentation och kommunikation
Upphandlingsférfaranden

Tilldelningsgrunder; For- och nackdelar

Ramavtal eller kontrakt; For- och nackdelar

Behovsanalys och marknadsanalys

Inventering av interna behov, férutsattningar och 6nskemal
Informationsinhamtning:

o Massor, leverantorsmoten, studiebesok

o Funktionsdemonstrationer & kliniska tester
Marknadsdialog; Hur gér man en sadan?
Dokumentation
Kravformulering
Tekniska losningar och/eller funktionskrav
Krav pa prestanda, sdkerhet, kompatibilitet med befintlig infrastruktur, IT-sdkerhet,
livscykelperspektiv
Obligatoriska krav (”ska-krav”) och mervardeskriterier ("bor-krav”)

Utvarderingsmodeller

Hur kan man och hur far man utvardera kvalitet?

Hur skapar man matbara och jamférbara kvalitetskriterier?

Podngskalor och vikter — hur paverkar de utfallet?

Priser; Vad kan och vad bor ingd i ett offererat pris och i det pris som utvarderas?

Anbudsprovning och utvardering i praktiken

Att ldasa och bedéma anbud

Anbudspresentation

Tekniska fragor och begédran om fortydliganden till leverantér
Genomfdrande av utvardering (dokument, provuppstallning, studiebesock?)
Dokumentation

Avtalsvillkor och uppféljning

Service, garantier, utbildning, reservdelar, uppdateringar, uppgraderingar
Leveranskontroll, validering och godkdannande

Avvikelsehantering

Flexibilitet for framtida teknikskiften

Avslutning och fragestund

| samtliga moment ovan &r avsikten att ge konkreta exempel, att ge tips och att ocksa ge heads-up
for vanliga fallgropar. Jag tanker att vi nog uppmuntrar fragor |6pande, men ett uppsamlingsheat ar
bra pa slutet ocksa forstas.
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